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Umowa partnerska

Zawarta w dniu..................pomiędzy Barbarą Muszyńską i Stanisławem Dańko prowadzącymi BiS Systemy Informatyczne s.c. z siedzibą w: 81-775 Sopot, ul. Bitwy pod Płowcami 6A/3, zwanych dalej Producentem, a

Nazwa Firmy: ..............................................................................................................................

Adres:..........................................................................................................................................

Adres do korespondencji: ............................................................................................................

NIP: ............................................................................................................................................

Tel: ......................................................   E-mail: .........................................................................

WWW: .......................................................................................................................................

zwanym dalej Partnerem.

1. § 1 Przedmiot umowy

2. Producent zobowiązuje się do stałego dostarczania i sprzedaży Partnerowi towarów, a Partner zobowiązuje się do stałego ich kupowania i odbioru, a następnie ich sprzedaży, wdrażania oraz udzielania licencji na ich użytkowanie Klientowi w imieniu Producenta.

3. Przez towary, o których mowa w umowie strony rozumieją systemy i programy informatyczne wraz z dodatkowymi materiałami takimi jak instrukcje eksploatacyjne. Programy mogą być utrwalone na nośniku,  przekazane lub pobrane w formie binarnej za pomocą innych mediów. Instrukcje mogą być drukowane,  przekazane lub pobrane w formie binarnej za pomocą innych mediów.

4. Partner działa we własnym imieniu i na własną odpowiedzialność.

5. Niniejsza umowa upoważnia Partnera jedynie do sprzedaży towarów Klientowi, który jest końcowym użytkownikiem towarów. Sprzedaż towarów Klientom nie będącym użytkownikiem końcowym wymaga zgody Producenta potwierdzonej pisemnie.

§ 2 Prawa i obowiązki stron

1. Tylko Partner ma prawo do uzyskania informacji serwisowych od Producenta w zakresie nie ujętym w instrukcji. Serwis odbywa się poprzez pocztę elektroniczną. 

2. Partner ma obowiązek sprzedaży towarów po cenach detalicznych nie wyższych niż określone przez Producenta.

3. Partner zobowiązuje się do rejestracji wszystkich swoich Klientów będących użytkownikami towarów i do przekazywania wypełnionych kart rejestracyjnych w terminie nie dłuższym niż 1 miesiąc od dnia instalacji towaru. 

4. Partner zobowiązuje się do przeprowadzenia wdrożenia, przeszkolenia Klienta oraz sprawowania nad nim opieki w zakresie użytkowania towaru. Czynności te Partner realizuje na własny rachunek. 

5. Producent zobowiązuje się do udzielenia informacji określonych w ust. 1 w czasie nie przekraczającym 2 dni roboczych, dniami roboczymi nie są soboty, niedziele oraz dni świąteczne.

6. Producent zobowiązuje się do dostarczania zamówionych towarów w sposób uzgodniony z Partnerem.

7. Producent zobowiązuje się informować Partnera o zmianach wykonanych w towarach, o nowych towarach oraz towarach przygotowywanych do wprowadzenia do sprzedaży. Informacja taka może być przekazana w formie pisemnej, pocztą elektroniczną, w folderach serwera FTP lub na stronie www Producenta.

8. Producent zobowiązuje się do usuwania błędów w towarach w najkrótszym możliwym terminie.

9. Producent ma obowiązek informowania Partnera o zamierzonych zmianach cen towarów w terminie 14 dni przed ich wprowadzeniem. 

10. Partner, który zakupił do dalszej odsprzedaży towar, ma prawo zakupić jego odpowiednik za 10% ceny detalicznej w celu demonstracji i/lub użytkowania dla własnych potrzeb. Produkt ten nie podlega dalszej odsprzedaży.

§ 3 Warunki sprzedaży

1. Warunkiem dostarczenia towaru jest złożenie przez Partnera zamówienia określającego rodzaj towaru, liczbę egzemplarzy, sposób dostawy oraz warunki płatności. W przypadku zamówienia aktualizacji towaru dodatkowo musi być spełniony warunek podania numeru rejestracyjnego oraz wykonanej przez użytkownika rejestracji towaru. Zamówienie może zostać złożone pisemnie lub pocztą elektroniczną. Formalnym warunkiem przyjęcia zamówienia jest potwierdzenie przez Producenta przyjęcia zamówienia.

2. Wartość zamówienia będzie obliczana według cen obowiązujących w dniu potwierdzenia przyjęcia zamówienia. 

3. Sprzedaż towaru przez Producenta, w żadnym wypadku nie obejmuje jakichkolwiek praw autorskich, które przysługują wyłącznie Producentowi.

4. Producent ma prawo odmówić przyjęcia zamówienia od Partnera, który nie wywiązuje się z uzgodnionych warunków płatności. 

5. Zamówienie towaru, którego cena detaliczna przekracza 10000 zł, wymaga dokonania przez Partnera przedpłaty w wysokości 20% wartości zamówienia.

6. Partner upoważnia Producenta do wystawiania faktur bez podpisu odbiorcy.

§ 4 Dostawa towaru

1. Sposób dostawy towaru jest uzgadniany przez Partnera i Producenta, towar może zostać przesłany na nośniku przesyłką poleconą lub pocztą elektroniczną, w tym wypadku dokumentacja jest przekazywana jedynie w postaci elektronicznej, jednak na życzenie Partnera może zostać dodatkowo przekazana również w formie drukowanej.

2. Jeśli nie określono inaczej termin realizacji dostawy nie przekracza 3 dni roboczych od dnia przekazania potwierdzenia przyjęcia zamówienia. Termin ten dotyczy wysyłki towaru przez Producenta, a nie otrzymania przez Partnera.

§ 5 Ceny i zasady płatności

1. W rozliczeniu z Partnerem obowiązują ceny z dnia realizacji zamówienia. Ceny mogą ulec zmianie zgodnie z paragrafem 2 ust. 9 

2. Partner wybiera jeden ze sposobów rozliczenia z Producentem:

2.1. Niezależne rozliczenie każdego zamówienia. Termin płatności wynosi 14 dni.

2.2. Okresy rozliczeniowe. Okresem rozliczeniowym jest miesiąc kalendarzowy lub okres krótszy, jeśli zamówienia złożone w tym terminie przekroczą wysokość 10.000 PLN. Po tym terminie Producent wystawia fakturę na kwotę wynikającą ze zrealizowanych w tym terminie zamówień dla Partnera. Okres płatności wynosi 14 dni od daty wystawienia faktury. 

3. Terminy określone w ust. 2 mogą ulec zmianie, wymaga to jednak pisemnej zgody obu stron.

4. Podstawowy rabat i prowizja z tytułu sprzedaży przez Partnera wynoszą 20% od ceny detalicznej towaru, przy zastrzeżeniu, że pierwszy zakup nie dotyczył wykorzystania towaru przez Partnera. Wysokość rabatu może zostać powiększona w przypadku stałej sprzedaży większych ilości towarów, zgodnie z załącznikiem nr 1 do niniejszej umowy. 

5. Partner może dokonać przedpłaty na zamówione towary, co upoważnia go do uzyskania dodatkowego rabatu.

6. Podstawą do wypłaty prowizji z tytułu sprzedaży jest realizacja zapłaty za zamówiony towar.

7. Szczegółowe zasady udzielania rabatów są określone w załączniku nr 1 do tej umowy.

8. Łączna wartość udzielonych rabatów nie może przekroczyć 40% ceny detalicznej towaru. Z zasady tej wyłączony jest rabat z tytułu przedpłaty.

9. Taryfikator rabatowy może ulec zmianie w każdej chwili, Producent jest zobowiązany powiadomić Partnera o jego zmianie z 14 dniowym wyprzedzeniem.

10. Do cen, o których mowa wyżej doliczony zostaje podatek VAT w obowiązującej wysokości.

§ 6 Gwarancje

1. Producent udziela gwarancji na uszkodzenia i wady materiałowe nośników, uniemożliwiające instalację towarów, jeśli zgłoszone zostaną w terminie 3 miesięcy od daty zakupu towaru.

§ 7 Postanowienia końcowe

1. Umowa zostaje zawarta na czas nieokreślony z możliwością wypowiedzenia. Okres wypowiedzenia wynosi 1 miesiąc. Wypowiedzenie wymaga formy pisemnej pod rygorem nieważności.

2. W razie naruszenia przez jedną ze stron postanowień niniejszej umowy, druga strona wyznaczy 30 dniowy termin do zaprzestania naruszania i usunięcia jego skutków, a po bezskutecznym upływie powyższego terminu uprawniona jest do jednostronnego rozwiązania niniejszej umowy ze skutkiem natychmiastowym. Oświadczenie o rozwiązaniu umowy złożone będzie w formie pisemnej na adres określony w umowie, o ile strony nie zawiadomiły o zmianie adresu.

3. W przypadku rozwiązania umowy, niezależnie od przyczyny, wszelkie należności stają się natychmiast wymagalne.

4. Wszelkie zmiany i uzupełnienia niniejszej umowy wymagają formy pisemnej.

5. Wszelkie spory wynikłe w związku z niniejszą umową rozstrzygać będą sądy powszechne właściwe dla siedziby Producenta.

6. Umowę sporządzono w dwóch jednobrzmiących egzemplarzach, po jednym dla każdej ze stron.

7. Partner wyraża zgodę na otrzymywanie informacji handlowych drogą elektroniczną (Ustawa z dnia 18 lipca 2002 r. o świadczeniu usług drogą elektroniczną).

Załącznik nr 1 do Umowy Partnerskiej.

Zasady udzielania rabatów.

RABATY

Rabat jest wyliczany od ceny detalicznej towaru (bez podatku VAT). Określenie element oprogramowania dotyczy zarówno modułów oprogramowania BiS jak i licencji na poszczególne formularze. Sprzedaż odbywa się zgodnie z następującymi zasadami:

1. Każdy z elementów oprogramowania jest sprzedawany niezależnie od innych.

2. Każdy z elementów oprogramowania jest objęty rabatem dla Partnera.

3. Nie ma sprzedaży wiązanej elementów oprogramowania.

Rabat na licencje formularzy jest stały i wynosi 15% niezależnie od liczby ani wartości zakupionych licencji. Rabat na oprogramowanie produkcji BiS jest zmienny i zależy od wartości sprzedaży netto. Skala rabatów zależna od łącznej wartości zakupionych towarów, znajduje się w tabeli 1, rabaty zależne od dokonanej przedpłaty znajdują się w tabeli 2. Rabat podstawowy dla Partnera wynosi 20%. 

Tabela 1

Skala wysokości rabatu w zależności od wartości zamówionych pakietów. Wartość określona w kolumnie 1 jest to wartość zamówień netto.  Rabat odnosi się jednakże tylko i wyłącznie do oprogramowania, rabat od licencji jest stały i wynosi 15 %.
	Wartość zakupu 
	Wysokość rabatu

	0-5.000,00
	20%

	5.001,00-15.000,00
	25%

	15.001,00-45.000,00
	30%

	45.001,00-100.000,00
	35%

	100.001,00-
	40%


Producent zastrzega sobie możliwość zwiększania wysokości rabatu niezależnie od wielkości sprzedaży, na przykład dla Partnerów, którzy biorą aktywny udział w testach lub tych, których uwagi przyczyniają się do polepszenia funkcjonalności programu. 

Rabat jest przyznawany na okres jednego kwartału, do obliczeń przyjmuje się wartość wykonanych i zapłaconych w terminie zakupów w okresie 12 miesięcy poprzedzających przyznanie rabatu. 

Tabela 2

Skala wysokości rabatu w zależności od dokonanej przedpłaty (przy założeniu, że nie ma przeterminowanych należności).
	Procent dokonanej przedpłaty
	Rabat

	50%
	5%

	100%
	10%
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